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Na condigdo de um praticante curioso da PNL e adepto da evolugdo que a informatica nos traz, ao ler as
primeiras noticias sobre o inicio das comunicages no Brasil via Internet, prontamente fiz minha inscrigio.
Demorei algum tempo até descobrir a maneira correta de aproveitar este potencial, mas 3 medida em que me
aprofundei, entendi o quanto isto realmente vai influenciar nossas vidas ao longo do tempo.

A medida que adquiri a técnica, iniciei o desbravamento dos assuntos que me interessavam ¢ a PNL era o
primeiro da lista.
O acesso se da pelo “Web Crawler” pedindo-se informagdes sobre NLP. A cada clic do mouse surge na tela
uma pagina com os mais diversos topicos.
Listas de livros sobre PNL, nomes de institutos e enderegos pelo mundo todo, informagSes sobre niveis de
graduacdo e diplomagdo.
Um exemplo: Ao solicitarmos aleatoriamente informagdes sobre o instituto Nagao Labo do Japdo, aparece na
tela a logomarca do mesmo, sua linha de trabalho, sua especialidade, etc. Isto em inglés e japonés.
E assim rola esta “navegagio”. O que temos sobre PNL na Irlanda, na Franca. Quem é quem nos EUA, suas
biografias.
As novidades em técnicas, enfim, para desbravar todas as ramificagdes que a tela mos apresenta, seriam
necessarias muitas € muitas horas de Internet e muita paciéncia, pois cada pagina precisa de pelo menos de um
a dois minutos para ser carregada.
ROTEIRO DE ACESSO:
1°- Dispor de um terminal com uma das redes locais de acesso.
2°- Apbs digitar sua senha, digitar Internet no menu de opges.
3°- Clicar acesso ao Web Crawler.
4°- Digitar NLP na linha livre e clicar Pesquisa.
5°- Receberemos a informago de que existem 132 documentos sobre NLP.
6°- Solicitamos a listagem dos documentos, o que nos da umas 4 ou 5 paginas na tela.
7°- Seguimos nossas intuigSes e vamos clicando cada um destes documentos, que também abrem outras
op¢des, numa rede interminavel de ramificagdes.
OBSERVACOES:
a- Quando for iniciar, disponha de tempo livre para ir adiante quanto mais curioso vocé for. De trés a cinco
horas. ‘
b- Tenha paciéncia, muita paciéncia, pois os documentos demoram a ser carregados pois s@o arquivos grandes
com mais de trés paginas em média.
¢- Tenha uma nogo minima de inglés, pois todas as informagdes sdo nesta lingua.
d- Se se dispuser a gravar as informag8es obtidas, utilize os arquivos do Netscape, pois caso contrario os
dados terdo muitos elementos estranhos gravados junto. Neste caso vocé terd a mio os arquivos gravados a
qualquer momento, sem necessitar entrar na rede.
; ' Boa navegacdo para vocés e se quiserem trocar dicas comigo,
meu e-mail ¢ RICA@CONEX.COM.BR.
Obs..vocé podera também usar este e-mail para se comunicar
com “O Golfinho”.
Ricardo Rizzo Campos-Master Practitioner em PNL

Guia para navegar no ciberespago. Indispensavel para o uso da Internet no Brasil.

A Internet chegou definitivamente no Brasil ¢ agora € a sua vez de aproveitar!

“Vocé ¢ a Internet no Brasil” vai ajuda-lo a se tornar parte integranic da maior rede de computadores do mundo.
A Internet permite que voc€ use a moderna tecnologia sem o medo da adaptacio ao mundo dos computadores. E a leitura
de Vocé ¢ a Internet no Brasil dd a qualquer pessoa, independente de idade e profissio, uma energia passional para
ultrapassar as dificuldades de ambientag8o dos primeiros momentos de convivio com as redes de computadores - um
mundo novo ¢ virtual.

Nio pense que este ¢ um guia técnico, uma tradugfio de autor estrangeiro. A Editora Objetiva foi buscar o
brasileirissimo Sérgio Charlab, experiente navegador da Internet. Felizmente, Charlab conhece bem, tanto a arte de
navegar, quanto a de ensinar. Escreveu um livro com muita informago, mas o fez de forma agradavel e, muitas vezes,
até divertida. A leitura é facil ¢ mesmo quem ainda nfo se conectou & Internet tem muito o que aprender desde ja com
Vocg e a Internet do Brasil.

e QGuia para navegar no Ciberespago.

Curso completo para o uso do e-mail.

Os enderegos brasileiros no World Wide Web.

71 dicas para vocé usar melhor a Internet.

As orientagBes para vocé escrever sua pagina de informagGes na rede

® ©® © @



INFORMATIVO “O GOLFINHO” JANFEV/96 N°16 p.2 E

De Thalita Ribeiro

Depois de tantas revolugSes na histéria da humanidade e evidentes avangos tecnolégicos, a
sociedade comega a enfrentar novos paradigmas nos dias de hoje. Esta nova etapa que ja
comegou ¢ uma realidade que estd dominando a estrutura da vida pessoal e profissional de
todo o mundo; estamos falando da Era da Informagdo. Nesta época em que vivemos manda no
mundo quem tem informagéo e eloquéncia suficiente para comunica-la. Partindo de uma visdo
muito ampla, o Dr. Lair Ribeiro - médico cardiologista p6s-graduado em Harvard e atuante na
area de desenvolvimento humano - criou 0 LR SYSTEM, um curso com sete aulas que integra
educacdo, lideranga e saide de uma forma acessivel e agraddvel. O LR SYSTEM iniciou suas
fungbes em fevereiro de 1995 em todo o Brasil com os facilitadores do sistema, que s3o as
pessoas treinadas pelo Dr. Lair Ribeiro para ministrarem as sete aulas.

Durante todo o ano, o LR SYSTEM foi um impulso na vida de muitas pessoas que passaram
pelas sete aulas com resultados extremamente satisfatérios. A meta do sistema é promover
uma reestruturagdo da parte pessoal e profissional do participante através da comunicacio,
conhecimento ¢ pratica em novos paradigmas que estdo formando uma nova etapa na histéria.
Durante o curso, o participante tem a oportunidade de reavaliar suas limitages, aspiragdes e a
partir disto criar wum novo futuro. Os temas das aulas sdo: Auto-estima - Aprendendo a gostar
mais de vocé; Comunicagdo - Linguagem e realidade; A Magica da Influéncia - Olhos,
Janelas da mente; Finalidade e Metas - Querendo e conseguindo; Paradoxos e Paradigmas -
Pensando Metaforicamente; Harmonia Corporal - Aprendendo com o corpo; Pés no chio,
Cabega nas Estrelas - Integrando o Aprendizado. Esta estrutura de educacdio participativa,
com 0 Know-How do Dr. Lair Ribeiro est4 disponivel em todo o pais através do facilitador
mais proéximo de vocé.
”Até hoje o cérebro fez muitas revolugdes. A partir de hoje o cérebro é a revolugdo”.

Dr. Lair Ribeiro
Associagdo de Facilitadores do LR SYSTEM - SP
Tel.(011) 539-0144 ¢/ Viviane Nagata em Sdo Paulo
Tel (011) 889-0038 Grupo Sintonia - LR SYSTEM - para todo o Brasil
Tel.(051) 330-2005 ¢/ Maria Helena Lorentz - Porto Alegre

O menino viu na mesa uma jarra cheia de nozes. Pensou com seus botdes: “Ah, que bom!
Aposto que, s mamde estivesse aqui, ela me dava. Vou pegar uma porgdo.” Asim pensou,
assim fez. Mas quando tentou tirar a mfo cheia de nozes viu qua estava presa no bocal da
jarra. Largar as nozes, nem pensar. Tentou, tentou e nada. Comegou a chorar. A méde chegou:

-O que € que ha?

-Néo consigo tirar a mio da jarra.

-Se vocé néo fosse tdo guloso, vocé podia pegar uma ou duas e ndo ia ter problema.
-Como era facil! Eu podia ter pensado nisso antes.
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Técnicas de neurolinguistica que vio revolucionar suas vendas
Kerry L. Johnson Editora Campus

O autor Kerry Johnson, o “psicélogo das vendas”, como €
conhecido nos Estados Unidos, ¢ um renomado consultor e
orador em vendas, escreve em vérias revistas especializadas e
¢ autor de cinco livros nesta rea.

Percebe-se, desde a primeira pagina do livro, que o autor
sabe como prender a atengfio do leitor, e provavelmente do
ouvinte em suas palestras, ao iniciar o livro contando um caso
de uma venda que parecia evoluir mal, e prometendo
desvendar os segredos que levaram este vendedor a ter um
desfecho bem sucedido mesmo perante as condigbes
desfavoraveis.

O que deve agradar, tanto aos interessados em PNL, quanto aos apenas interessados em
técnicas de vendas, ¢ o fato do autor ndo ter abusado ou carregado no jargio neurolinguistico,
tornando a leitura deste modo possivel de ser compreendida pelos ndo iniciados. Os inimeros casos
relatados, geralmente pessoais ou de alguma figura piblica conhecida ou de vendedores bem
sucedidos nas mais diversas 4reas, ilustram praticamente todos os pontos discorridos, tornando mais
clara a compreenséo de um assunto que por vezes pode tornar-se insfpido.

Os capitulos 3 e 4 devem agradar sobremaneira aos auditivos, tonais ou digitais, pois tratam
de maneira minuciosa da arte de ouvir e de falar. Nestes dois capitulos encontramos temas que
geralmente ndo sdo mencionados em outros livros de PNL, mesmo naqueles especificos de vendas.

Também nos capitulos 8 e 9 encontram-se assuntos nfo muito comuns aos dos livros
tradicionais. O capitulo 8 trata de como lidar com objegdes, que sdo muito comuns no processo da
venda. O capitulo 9 € a respeito do fechamento da venda; por exemplo, quais sdo os sinais de venda
a serem calibrados, ou as diferentes formas de fazer o fechamento.

Neste livro estdo explicitadas desde as técnicas mais simples, como obtengdo de “rapport” até
uso de linguagem hipnética na condugfio do cliente, mas sem mencionar que se trata de hipnose
ericksoniana. No fim do primeiro capitulo encontra-se um teste para o leitor averiguar qual o seu
canal sensorial preferencial. Por Gltimo estd um Plano de 21 dias, que sumariza e revisa tudo que foi
abordado, orientando para que se faga uma recapitulagfo de todo o assunto, bem como exercicios
didrios de cada tema. E no dia 21 do plano h4 um didlogo entre um vendedor e cliente, apés o qual
sdo comentadas e podem ser reconhecidas as diferentes técnicas apresentadas no livro.

Este livro, com esta nova abordagem da relag3o cliente-comprador, tem sua utilidade para
aqueles interessados t80 somente no ato da venda em si, mas para os penelistas que estfio
desbravando novos campos pode ser de grande auxilio no preparo de apresentages € cursos na area
empresarial.

Maércia Hexsel Abichequer - Médica nefrologista - Master em PNL

Livros publicados no Brasil scbre PNL e assuntos correlacionados

AUTOR EDITORA !
Historias de Nasrudin Ed. Dervish
Desperte o Gigante Interior Anthony Robbins Best Seller
O Poder Sem Limites Anthony Robbins Best Seller
A Geréncia de si mesmo Antonio W. A. Nascimento Ed. Summus
Passos de Gigante Antthony Robbins Record
Desenhando com o lado direito do cérebro Betty Edwards Ediouro
Cartas de um Sobrevivente Carl Simonton Summus
O Despertar do Herdi Carol S. Pearson Cultrix
O Her6i Interior Carol S. Pearson Cultrix
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A Jornada Sagrada do Guerreiro Pacifico Dan Millman Pensamento
Importéncia de Cada Momento Dan Millman Pensamento
O Caminho do Guerreiro Pacifico Dan Millman Pensamento
Corpo sem Idade, Mente sem Fronteiras Deepak Chopra Rocco
Modernas Técnicas de Persuasdo Donald Moine/John Herd Summus
A Magia da Comunicac¢io Dr. Lair Ribeiro Objetiva
Auto-estima Dr. Lair Ribeiro Objetiva
Comunicac¢io Global Dr. Lair Ribeiro Objetiva
Criando & Mantendo Sucesso Empresarial Dr. Lair Ribeiro Objetiva
Emagreca Comendo Dr. Lair Ribeiro Objetiva
Melhor do que Bom  (de 8 a 12 anos) Dr. Lair Ribeiro Objetiva
¢ Thalita Ribeiro
O Sucesso ndo Ocorre por Acaso Dr. Lair Ribeiro Objetiva
Pés no Chéo, Cabega nas Estrelas Dr. Lair Ribeiro Objetiva
Prosperidade Dr. Lair Ribeiro Objetiva
Viajando no Tempo Dr. Lair Ribeiro Objetiva
Qualidade Comega em Mim Dr. Tom Chung Maltese
A Verdadeira Magia Dr. Wayne W. Dyer Ed. Record
Crer Para Ver Dr. Wayne W. Dyer Editora Record
Nzo se Deixe Manipular Pelos Outros Dr. Wayne W. Dyer Ed. Record
O Céu é o Limite Dr. Wayne W. Dyer Ed. Record
O Que Vocé Realmente Quer Para Seu Filho Dr. Wayne W. Dyer Ed. Record
Seus Pontos Fracos Dr. Wayne W. Dyer Ed. Record
Modelagem de Exceléncia Dra.Deodete Packer Vieira Ed. EKO
A Estratégia do Golfinho Dudley Linch & Cultrix
Paul Kordis
A Revolugio Positiva Edward de Bono Record
Criatividade Levada a sério Edward de Bono Ed. Pioneira
O Pensamento Lateral na Administracio Edward de Bono Ed. Saraiva
Seis Chapéus para Pensar Edward de Bono Pioneira
Seis Sapatos Atuantes Edward de Bono Pioneira
PNL - A Nova Tecnologia do Sucesso Equipe de Treinamento da NLP Ed. Campus
Conprehensive
A Psicobiologia da Cura Mente-Corpo Emest Lawrence Rossi Ed. Psy I
Imagens que Curam Gerald Epstein Xenon
Estruturas da Mente Howard Gardner Ed.Artes Médicass
A teoria das Estruturas Miltiplas
Otimismo em Agio Isabel Furini IBRASA
A Profecia Celestina James Redfield Ed. Objetiva
Terapia Ndo Convencional Jay Haley Summus
Hipnose Médica e Odontologica Jefrey Zeig / Rossi Editorial Psy
Hipnose e Terapia Ericksoniana Jefrey Zeig, Ph.D. Editorial Psy
Vivenciando Erickson Jefrey Zeig, Ph.D. Editorial Psy
Programag@o Neurolingiiistica Johann W. Kluczny & Makron Books
Guia Basico para Pessoas e Empresas Elson A. Teixeira
Homens sfo de Marte, Mulheres s8o de Vénus John Gray, Ph. D. Ed. Rocco
Os Sons que Curam Jonathan Goldman Ed. Siciliano
Introdugdo & Programagio Neurolinguistica Joseph O'Connor & Summus
John Seymour
A Magica de Vender Kerry L. Johnson Ed. Campus
O Poder da aprendizagem Klas Mellander Ed. Cultrix
Tudo o que Vocé Precisa Esta em Vocé Mesmo Larry e Valere Althouse Ed. Saraiva
Apaixone-se Por Vocé Lee Schnebly Ed. EKO
O Espelho Quebrou? Lee Schnebly Ed. EKO
Autoconfianga e Entusiasmo Leoclides Marcon CDP
Despertando seu Poder Pessoal Leoclides Marcon CDP
Falar em Puablico Leoclides Marcon CDP
Know-How Leslie Cameron Bandler Summus
O Método Emprint Leslie Cameron Bandler Summus
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as abaixo,ou podem ser encomendados.
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DO PARA 30 DIAS.
ITORAS,

DITORA.
SEDEX

A DISPOSICAO.

“ones:(051) 222-1997/9695 Fax 222-1997
Fone: (051) 222-9609 Fone/fax 222-6667







